	ПАРТНЕРСКИЙ ДОГОВОР № ______/20__


	г. Москва                                                                                                 “    ”                    20___г.

	___________________________________________, именуемое в дальнейшем  «Предприятие”, в лице ______________________________________________________________, действующего на основании _____________________________________________________________________  , с одной стороны, и  _______________________________________именуемый в дальнейшем ПАРТНЕР (далее “Дилер”,) в лице _____________________________________________________________________  действующего на основании ______________________________,  заключили настоящий договор о нижеследующем: 

	1. Предмет договора

	1.1. Предметом настоящего договора является обязательство Дилера представлять интересы Предприятия по продвижению и реализации поставляемой им продукции (далее — Продукция). согласно утвержденного им списка и линейки товаров в Приложении-1 к настоящему договору. Приложение -1 является неотъемлемой частью настоящего договора с момента его подписания сторонами.
1.2 Продукция включает в себя серии составов различных торговых марок для обработки древесины, пропитки, антисептики, лаки и краски.
1.3. Дилер обязуется приобретать у Предприятия Продукцию и реализовывать ее в порядке и на условиях, предусмотренных настоящим договором. 
1.4.Продукция передается Дилеру для ее последующей реализации за счет Дилера, для ее распространения в федеральном округе РФ где зарегистрировано предприятия Дилера и в смежных или примыкающих к ней областях, т.е. _________________________________ РФ. При этом Дилер старается не реализовывать Продукцию Предприятия на иной территории, не указанной в настоящем пункте Договора. Заявки на ассортимент продукции Предприятия, полученные Дилером от третьих лиц, находящихся в других территориальных округах РФ, должны быть направлены Предприятию и после этого могут быть реализованы Дилером по согласованию с Предприятием.

1.5. Предприятие обязуется по мере возможности, не заниматься самостоятельно или своими силами, реализацией продукции своего ассортимента, на территории ___________________________ РФ, Дилера, за исключением как через Дилера.
1.6. В случае поступления заявки Предприятию на Продукцию с территории нахождения Дилера и если документально подтверждается участие Дилера по получению этой заявки, то заявка передается Дилеру для дальнейшей работы с заявителем.
 

	2. Цели договора



	2.1. Дилер и Предприятие будут сотрудничать с целью достижения лидирующего положения на рынке, на основе взаимовыгодного сотрудничества в соответствии с требованиями настоящего Договора, российского законодательства, обычаев региона распространения товара, торгового оборота и норм деловой этики посредством продвижения и продажи линейки продукции Предприятия под тем товарным знакам, который поставляется Предприятием Дилеру.
2.2. Для достижения указанных в настоящем договоре целей Предприятие может осуществлять поддержку реализуемой продукции с помощью рекламных материалов или иным способом, а Дилер осуществляет продвижение и реализацию продукции Предприятия.

	3. Ценовая политика и условия Партнерства.


	3.1. Предприятие предоставляет Дилеру дилерские скидки на линейку продукции из своего ассортимента согласно списку товаров в Приложению-1 настоящего договора.  Размер скидок определяется так же в Приложении №1 к настоящему договору. 

3.2. Дилер обязан за свой счет поддерживать на складе минимальный складской запас востребованной, утвержденной им и согласованной с Предприятием Продукции, который обеспечит удобную по срокам и количеству отгрузку потребителям товара из ассортимента Предприятия.
3.3. Предприятие обязано информировать Дилера об изменении цен, ассортимента продукции в общих прайс-листах на продукцию не менее чем за 15 (пятнадцать) дней до даты изменения.

	4. Информационно-техническая поддержка

	4.1. Права Дилера:
4.1.1. Запрашивать открытую для общего пользования нормативно-техническую документацию на продукцию Предприятия.
4.1.2. Получать технические консультации по применению продукции Предприятия.
4.2. Права Предприятия:

 4.2.1. Проводить проверку знаний сотрудников Дилера по продукции Предприятия.

	4.3. Обязанности Дилера:
4.3.1. По возможности проводить единую ценовую политику в соответствии с ценами на товары, ранее сформированные рынком на территории где находиться Дилер или устанавливать иные цены на весь ассортимент для конечного покупателя по собственному усмотрению, но при этом заранее ставить в известность и согласовывать их с Предприятием.
 4.3.2. По мере возможности, в силу необходимости и исходя из спроса поддержка Дилером системы скидок на товары, согласованные с Предприятием заранее, на весь ассортимент для реализации его конечному покупателю.
4.3.3. Честная работа с конечным покупателем по качеству предлагаемого ему товара 
4.3.4. ВСЕГДА ПРЕДЛАГАТЬ покупателю возможность САМОСТОЯТЕЛЬНО выбрать товар из всего ассортимента или линейки товаров.
4.3.5. НЕ НАВЯЗЫВАТЬ покупателю более выгодный Дилеру товар,
4.3.2. Проводить регулярное обучение своего персонала по линейкам продукции Предприятия и обеспечивать оперативное владение информацией о технических и потребительских свойствах этой продукции.
4.4. Обязанности Предприятия:

4.4.1. Предоставлять технические консультации по применению продукции.

4.4.2. Обеспечивать Дилера открытой для общего пользования нормативно-технической информацией для обучения сотрудников Дилера.

	5. Продвижение продукции



	Рекламная кампания:

5.1. Права Дилера:
5.1.1. По согласованию сторон проводить рекламные компании по продвижению всей линейки продукции поставляемой Предприятием Дилеру.
5.2. Обязанности Дилера:
5.2.1. Согласовывать с Предприятием план рекламных кампаний, проводимых по Продукции. 

5.2.2. Оказывать содействие Предприятию в мероприятиях по продвижению Продукции, проводимых им на территории нахождения Дилера. 
5.3. Обязанности Предприятия:
5.3.1. Согласовывать планы рекламных кампаний, составленных Дилером. В случае предоставления планов Дилером -  давать рекомендации по применению эффективных способов продвижения линейки продукции поставляемой Предприятием Дилеру. 

5.3.2. Информировать Дилера о планируемых мероприятиях по продвижению продукции Предприятием в регионе Дилера.

	Рекламные материалы:
5.4. Обязанности Предприятия:
5.4.1. По возможности обеспечивать Дилера рекламными материалами для проведения рекламных кампаний по его письменному запросу.
5.5. Обязанности Дилера:
5.5.1. Согласовывать с Предприятием тексты рекламы и макеты рекламных материалов, касающихся всей линейки продукции поставляемой Предприятием Дилеру.
5.5.2. При изготовлении собственных информационных и рекламных материалов обязательно включать в них информацию о том, что он является официальным представителем Предприятия с указанием ссылок на сайты Предприятия www ______________ru.
5.5.3. Использовать в рекламе Продукции фирменный стиль Предприятия.

	Маркетинг:

5.6. Права Дилера:
5.6.1. В случае необходимости подавать Предприятию предложения о разработке и производстве новых видов продукции, об улучшении качества поставляемой продукции и ее потребительских свойств, об удовлетворенности потребностей конечных потребителей.

	6. Авторские права.

	6.1. Обязанности Дилера: 
6.1.1.Не допускать в своей работе несанкционированного использования товарных знаков и знаков обслуживания, сертификатов пожарной безопасности, заключений и иных авторских документов, и прав Предприятия. СЕРТИФИКАТЫ КАЧЕСТВА на ВСЮ продукцию из линейки поставляемой Предприятием Дилеру выдавать покупателю ТОЛЬКО при покупке товара. В выдаваемом покупателю сертификате в ОБЯЗАТЕЛЬНОМ ПОРЯДКЕ указывать количество отгруженного товара, тару фасовки отгруженного товара в этой партии и число отгрузки со склада Дилера. При необходимости ознакомления потенциального потребителя с документами на продукцию Предприятия, при запросе сертификатов для их ознакомления, высылать документы и сертификаты с трафаретом на весь документ «Для ознакомления, не для продажи». Немедленно сообщать Производителю обо всех случаях нарушения его авторских прав.
6.1.2. Принимать меры по охране товарного знака Предприятия, применять при отгрузке оплаченного товара только действующие сертификаты и заключения на продукцию Поставщика Предприятия.

	6.2. Обязанности Предприятия:
6.2.1. По возможности предоставлять информацию Дилеру о зарегистрированных товарных знаках и других объектах авторского права Предприятия.

7. Условия поставки

7.1. Порядок заказа продукции:
7.1.1. Заказ продукции осуществляется Дилером путем направления заявки по электронной почте. Заявка заполняется Дилером в соответствии с утвержденной типовой формой Предприятия, доведенной до Дилера. Типовая форма заявки является неотъемлемой частью настоящего договора.

7.1.2. Заявка должна подаваться Дилером заблаговременно, не позднее, чем за 10 (десять) календарных дней до планируемой отгрузки партии продукции.

	7.1.3. По результатам рассмотрения заявки Предприятие направляет Дилеру счет на оплату продукции с указанием наименования, количества, цены, срока и условий поставки, порядка оплаты данной партии продукции. Счет на оплату имеет силу оферты, оплата Дилером продукции согласно выставленному счету полностью, является акцептом условий поставки.

7.1.4. Цена партии продукции с учетом Дилерской скидки устанавливается в счете на оплату. В случае расхождений между данными счета и документами, подтверждающими прием-передачу продукции, содержащими сведения о цене, применяется цена, указанная в счете на оплату.

	7.2. Порядок отгрузки:
7.2.1. Срок отгрузки продукции Дилеру составляет семь (семь) рабочих дней с момента оплаты, либо с момента получения гарантийного письма об оплате.

7.2.2. Отгрузка продукции осуществляется путем:
а.  передачи на складе в месте нахождения Предприятия (самовывоз);

б.  передачи продукции компании-перевозчику;

в.  передачи на складе в месте нахождения Дилера;

Порядок отгрузки отдельных партий продукции определяется в заявке Дилера отдельно по каждой партии продукции.

7.3. В случае самовывоза, Дилер обязан принять продукцию на складе Предприятия.
7.4. Доставка продукции осуществляется за счет Дилера. В некоторых случаях с частичной компенсацией транспортных расходов предприятием при письменной договоренности на это. По предварительному письменному согласованию сторон допускается поставка Товара силами Предприятия и за счет Дилера.  Транспортные расходы оплачиваются Дилером самостоятельно по фактически понесенным затратам при предоставлении документов, подтверждающих произведенные расходы Транспортной компанией-перевозчиком Дилеру.
7.5.  По согласованию сторон допускается досрочная или частичная поставка товара.
7.6. Право собственности на поставляемую продукцию и риск её случайной гибели переходят к Дилеру в момент передачи продукции в транспортную компанию. 

7.7. Обязанность Предприятия по поставке продукции считается надлежащим образом выполненной с момента подписания товарной накладной первым перевозчиком, либо Дилером, если Дилер производит самовывоз товара со склада Предприятия.

	7.8. Условия приемки продукции по количеству и качеству:
7.8.1. Дилер обязан в течение 5 (пяти) календарных дней с момента поставки продукции в письменной форме известить Предприятие о нарушении условий (ненадлежащем исполнении) поставки по условиям качества, комплектности, таре и (или) об упаковке поставленной продукции, обнаруженных при её приемке. В случае несвоевременного извещения Предприятия о нарушении соответствующего условия настоящего договора, Предприятие вправе отказаться полностью или частично от удовлетворения соответствующих требований Дилера.
7.8.2. Если Дилер не подписывает товарную накладную в течение 5 (пяти) календарных дней без письменного мотивированного отказа, продукция признается надлежащего качества, считается поставленной Дилеру своевременно и в полном объеме и принятой Дилером, а обязательства Предприятия по настоящему договору надлежащим образом и своевременно выполненными.
7.8.3. Приемка продукции по количеству и качеству производится в порядке и сроки, установленные Инструкциями Госарбитража при СМ СССР. «О приемке продукции по качеству» № П-7 от 25.04.66 г.; "О приемке продукции по количеству» № П-6 от 15.06.65 г, в последних редакциях. О выявленных несоответствиях или недостаче продукции Дилер извещает Предприятие путем направления претензий, в том числе по электронной почте, с направлением оригинала по почте. Акт на недостачу составляется с соблюдением правил, установленных Инструкцией № П-6 от 15.06.65 г. 

7.8.4. В случае наличия нарушений по условиям количества, комплектности, таре и (или) об упаковке поставленной продукции обнаруженных Дилером при приеме продукции от Перевозчика, обязательно составление коммерческого акта с участием последнего. 
7.8.5. В случае направления претензии, она должна содержать наименование и номер партии продукции, номер договора и транспортной накладной, обоснование претензии, а также требования Дилера.
7.8.6. В случае признания претензии и подписания сторонами Акта свидетельствующего о наличии брака, некомплектности, недостачи, Предприятие за свой счет в согласованные с Дилером сроки, производит замену некачественной продукции, доукомплектование или допоставку, если стороны не придут к иному соглашению. При этом вывоз некачественной продукции, доукомплектование, допоставка производится за счет Предприятия, но силами Дилера. В случае отсутствия согласованных сроков устранения брака, некомплектности, недостачи действует общий срок – 30 (Тридцать) календарных дней с момента получения письменного требования Дилера.

7.8.7. Если продукция имеет дефекты, обнаруженные в процессе приемки, Предприятие силами Дилера, но за свой счет устраняет такие дефекты, либо возмещает документально подтвержденные расходы Дилера на устранение дефектов. Сроки устранения дефектов согласуются сторонами в каждом случае отдельно.

7.8.8. В случае существенного нарушения требований к качеству товара (обнаружения неустранимых недостатков, недостатков, которые выявляются неоднократно либо проявляются вновь после их устранения) Дилер вправе:

- потребовать замены продукции ненадлежащего качества, соответствующей договору.

- возврата оплаченных денежных средств за некачественный товар.
7.8.9. Расходы Дилера по хранению и возврату некачественного Товара возмещаются Предприятием при условии, что претензия на некачественную продукцию была заявлена, недостатки продукции не вызваны его ненадлежащей транспортировкой, эксплуатацией или хранением. Расходы на проведение экспертизы и ответственное хранение Товара, понесенные стороной в связи с выявлением расхождения по качеству и количеству, оплачивает виновная сторона. 

7.8.10. Гарантийный срок на продукцию указывается в сертификатах (паспортах) качества на поставляемую продукцию. Гарантия действительна только на продукцию, при использовании которой соблюдались требования по применению, хранению, транспортировке и эксплуатации.

	8. Порядок оплаты продукции.



	8.1. Цена на каждую партию поставляемой продукции устанавливается в соответствующем счете на оплату. При этом цена указывается в конкретной сумме, как за каждую единицу продукции, так и за всю поставляемую партию, с учетом НДС, выделенного отдельной строкой или без НДС, если Предприятие может работать без НДС согласно законодательству РФ.
8.2. Цена продукции, согласовывается сторонами и утверждается на момент оформления счета на оплату отдельно на каждую партию продукции. 

8.3. Порядок оплаты продукции согласовывается сторонами и определяется в Приложении № 1 к настоящему договору.
8.4. Дилер производит оплату за поставляемую продукцию путем перечисления денежных средств на расчетный счет Предприятия, либо, по согласованию с Предприятием другими способами, не запрещенными действующим законодательством. 

8.5. Валютой исполнения обязательств в соответствии со ст. 140, 317 ГК РФ принимается российский рубль.

8.6. При перечислении денежных средств моментом оплаты считается дата зачисления денежных средств на расчетный счет Предприятия. 

	9. Качество Продукции и гарантии


	9.1. Качество и комплектность Продукции, поставляемой по настоящему Договору, должны соответствовать действующим ТУ и стандартам РФ.

9.2. При обнаружении Дилером при приёмке Продукции, а также в период гарантийного срока несоответствия качества Продукции Предприятие производит замену некачественной продукции.

9.3. Учет транспортных расходов при доставке некачественной продукции происходит по следующей схеме:

· в случае заводского брака – за счет Предприятия;
· в случае несоблюдения правил хранения - за счет Дилера.
9.4. Дилер обязан в случае поступления претензий или жалоб со стороны конечных потребителей следовать процедуре, предусмотренной ФЗ РФ от 07.02.1992 № 2300-1"О защите прав потребителей" в действующей редакции.


	10. Ответственность сторон



	10.1. В случае неисполнения или ненадлежащего исполнения обязательств, предусмотренных настоящим договором, стороны несут ответственность в соответствии с действующим законодательством Российской Федерации. Стороны несут ответственность по настоящему договору только при наличии вины.
10.2. Сроки выполнения обязательств по настоящему договору (кроме финансовых) продляются на время действия обстоятельств непреодолимой силы (пожара, наводнения, землетрясения и других стихийных бедствий, аварий, забастовок, блокады, военных действий, эпидемий), а также актов и действий государственных органов запретительного характера, если эти обстоятельства непосредственно повлияли на исполнение обязательств.

	11. Порядок разрешения споров



	11.1. Досудебный (претензионный) порядок разрешения споров по настоящему договору для сторон обязателен. Сторона обязана ответить на претензию (принять по ней меры) в течение 20 (двадцати) дней с момента ее получения. Споры, неурегулированные сторонами в претензионном порядке, разрешаются Арбитражным судом по месту нахождения Предприятия.
11.2. Датой уведомлений, предъявления требований, предусмотренных настоящим договором, считается дата их получения адресатом. 

12. Срок действия настоящего договора, расторжение договора

12.1. Настоящий договор действует с момента подписания и действует до___________________ года.

12.2. Договор автоматически пролонгируется на каждый последующий год, при условии, что ни одна из сторон не направит уведомление о расторжении настоящего договора другой стороне не менее чем за 30 (Тридцать) рабочих дней до наступления срока его окончания.

12.3. Договор может быть, расторгнут в одностороннем порядке:

- в случае неоднократного нарушения Дилером или Предприятием любого из обязательств, предусмотренных условиями настоящего договора, при этом расторжение договора должно быть обоснованным с предоставлением письменного подтверждения фактов нарушения данного договора.

13. Прочие условия

13.1. Прекращение срока действия настоящего договора влечет за собой прекращение обязательств сторон по нему, но не освобождает стороны договора от ответственности за его нарушения, если таковые имели место при исполнении условий настоящего договора.

13.2. Содержание настоящего Договора является конфиденциальной информацией и не подлежит разглашению или передаче любой из Сторон настоящего Договора третьим лицам. При неисполнении или ненадлежащем исполнении любой из Сторон своих обязанностей по неразглашению конфиденциальной информации, виновная Сторона обязана возместить другой Стороне ее полные убытки, вызванные разглашением или передачей конфиденциальной информации, если в судебном порядке будет доказано, что именно данные действия виновной Стороны повлекли такие убытки.

13.3. Ни одна из Сторон не вправе передавать свои права и обязательства по настоящему договору третьей стороне без письменного согласия другой Стороны.

13.4. Все предварительные соглашения, переговоры и переписка между Сторонами по вопросам, изложенным в настоящем договоре, предшествовавшие его заключению, теряют силу с момента подписания договора. 

13.5. Если одна из Сторон изменит свой адрес, платежные реквизиты или подвергнется реорганизации, или ликвидации, а также при изменении полномочий на Партнерство уполномоченных лиц Сторон, то она обязана письменно информировать об этом другую Сторону в 10 (десятидневный)  срок.

13.6. Уведомления и корреспонденция, касающиеся условий договора, будут считаться действительными, если они сделаны в письменной форме, при доставке курьером под расписку, заказной почтой или даны телеграммой с подтверждением об успешном получении адресатом сообщения.
13.7. Настоящий договор, подписанный в двух экземплярах на русском языке, по одному экземпляру для каждой из Сторон, вступает в силу с даты его подписания.

14.
 Адреса, банковские реквизиты и подписи сторон


	Предприятие

______________________________________

_________________________/_____________/

М.П.
	Дилер


                            __________________________/ ____________/  

      М.П.

	

	

	
	



Форма заявки на фирменном бланке Дилера 
	Исх №___________от «___»____________20___ г.


	Директору ____________________


	Заявка на поставку продукции 

по Партнерскому договору 

№ ______/20__от  «___»_________________20__г.


	






       Прошу отгрузить продукцию на следующих условиях:

	№ п/п
	Наименование продукции
	Фасовка
	Количество, шт.

	1
	2
	3
	4

	1
	
	
	

	2
	
	
	


1. Доставка _______________________.

2. Планируемый срок отгрузки _______________________.

Руководитель ________________________________
 





   








__________________/Предприятие                       __________________/Дилер


